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MATELEC SE REINVENTA
CON UN SOLO OBJETIVO:
SER UNA HERRAMIENTA
COMERCIAL INTEGRAL

A MEDIDA

DE LAS NECESIDADES

DE CADA EMPRESA

DEL SECTOR ELECTRICO,
ELECTRONICO Y

DE TELECOMUNICACIONES.

UN NUEVO CONCEPTO
FERIAL QUE FUNCIONA.




3 EJES ESTRATEGICOS
PARA CONSTRUIR
UNA FERIA A MEDIDA
DE LAS NECESIDADES
DEL CLIENTE.

ALCANCE DE NEGOCIO DE MATELEC

AMBITO IBERICO, EUROMEDITERRANEO Y NORTE DE AFRICA,EUROPA DEL ESTE,
ORIENTE MEDIO Y LATINOAMERICA.

OPORTUNIDADES DE NEGOCI|O CON CASOS PRACTICOS Y TECNICOS, RONDAS DE NEGOCIO
CON PAISES DEL MEDITERRANEO Y ORIENTE MEDIO, EUROPA DEL ESTE Y LATINOAMERICA
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Paises del Mediterrdneo y Oriente Medio Europa del Este Latinoamérica
Marruecos EAU Polonia Chile
Argelia Qatar Eslovaquia México
Tonez Kuwait Croacia Venezuela
Egipto Bahrain Lituania y Rumania Panama

Turquia Brasil




* CONTRIBUIR A REFORZAR Y'POSICIONAR
AL SECTOR ELECTRICO, ELECTRONICO Y
DE TELECOMUNICACIONES EN EL MUNDO.

Potencial Internacional: Espafia y concretamente Madrid, como ciudad estratégica geo-econdmica,
convierten a Matelec en la plataforma de negocios privilegiada para el producto y los servicios de la
industria, en el dmbito Ibérico, Euromediterrdneo y Norte de Africa, Europa del Este, Oriente Medio
y Latinoamérica.

Objetivo: posicionar Matelec dentro del calendario de ferias internacionales del sector.

Orientado alarentabilidad: médximo retorno de la inversion. Invertir en cada empresa participante
para garantizar la consecucién de resultados y retorno de la inversién realizada. Asesoramiento
personalizado para cada expositor, tanto en los diferentes modelos de participacién como en las
acciones de comunicacion que contribuyan a mejorar la notoriedad de cada una de las empresas
participantes.

Gran fiesta del sector: todo el sector unido en cuatro dias de intensas relaciones comerciales.

Encuentro comercial sectorial para todos los agentes integrantes del mundo eléctrico, electrénico
y de telecomunicaciones. Cinco grandes sectores; notoriedad y negocios en un Unico marco con
muchas sinergias en comun.

Mejora la competitividad y dinamiza la actividad productiva y comercial para el mercado ibérico, la
exportacion y como plataforma de negocios entre visitantes y expositores de fuera de Espaiia.

Punto de encuentro profesional y foro de novedades y tendencias para el visitante. Un centro de
negocios y relaciones humanas.

Semana de la Eficiencia Energética: eventos y actividades paralelas a Matelec con gran repercusién
medidtica y un Unico fin; concienciar a la sociedad de la importancia del ahorro, el medio ambiente y
la seguridad.




“° CONSTRUIR UNA HERRAMIENTA COMERCIAL

A MEDIDA DE LAS EXPECTATIVAS
DEL VISITANTE.

OBJETIVO: GARANTIZAR LA MAXIMA AFLUENCIA DE VISITANTES
PROFESIONALES CON PODER DE DECISION.

-+o |dentificacién del perfil del visitante en funcién de las necesidades de cada expositor. Segmentacion
por necesidades de demanda y oferta expositiva.

-+e Encuentro de los visitantes internacionales. Posicionamiento internacional con especial énfasis en
los paises Euromediterrdneos y Norte de Africa, Europa del Este, Oriente Medio y Latinoamérica.

-** Gran poder de convocatoria de visitantes a través de la feria y de todos los integrantes del sector.

-+e Formacién e informacién con el objetivo de ser la mejor plataforma de difusién de ideas,
conocimientos e inquietudes del sector Eléctrico, Electrénico y de Telecomunicaciones.

TODOS LOS HOTELES, CENTROS COMERCIALES...EN UNA GRAN CITA:
LA FIESTA DEL SECTOR.

ACCIONES:

1° Campaiia de comunicacién adaptada a los diferentes sectores y necesidades del visitante.

2°* Feria a medida de las necesidades del visitante profesional para fomentar el negocio entre
expositores y visitantes, cumpliendo las expectativas del visitante.

3° Programa de Compradores Nacionales e Internacionales destinado a traer a los principales y
potenciales clientes y lideres de opinion del sector.

4° Trabajar conjuntamente con las Asociaciones Nacionales y Provinciales del sector.
5° Actividades, demostraciones y formacién adaptadas a cada colectivo de visitantes.
6° Sistema de Invitaciones Profesionales Online, garantia de méxima afluencia y convocatoria.

7° Presenciay apoyo de Matelec en todos los eventos relevantes del sector.

SEMANA DE LA EFICIENCIA ENERGETICA
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EVENTOS PARA LA EVENTOS PARA NUEVAS DIA DEL HOGAR DIGITAL FORMACION, TECNOLOGIA

PRESCRIPCION AREAS DE NEGOCIO E ILUMINACION E INNOVACION

Ingenierias y Hoteles, comercio e industria Disefiadores de iluminacién Galeria de Innovacién

arquitectura Residencial, edificacidn, Estudiantes de Ultimo curso
Oficinas Técnicas equipamiento

Ol?ra'Pl’Jb'Ii’ca Rehabilitacién

Distribucién Infraestruct d

Integradores nfraestructura y grandes

Administradores de fincas proyectos

Jefes de compray
mantenimiento




3" QUEREMOS SER SOCIOS DE CADA EXPOSITOR

PARA QUE CONSIGA SUS RESULTADOS
COMERCIALES Y DE NEGOCIO.

ORGANIZAMOS LA PARTICIPACION DE CADA EMPRESA EN FUNCION
DE SUS OBJETIVOS QUE SON LOS NUESTROS.

APUESTA SECTORIAL

-+e Todala cadena de valor presente en Matelec: Fabricantes; Distribucion; Grupos de Compra; etc.

-+e Elsector Eléctrico, Electrénico y de Telecomunicaciones en un Unico marco; Tecnologia de lainstalacién
eléctrica, Energia Eléctrica, Lightec: Soluciones de lluminacién y Alumbrado, Integradores de sistemas de
telecomunicaciones y hogar digital y Building Automation, control industrial y electrénico.

-+e Cada sector presente gozard de identidad y protagonismo propio bajo un formato de feria “paraguas”
en donde se producen importantes sinergias.

BUSCAMOS LA MAXIMA RENTABILIDAD Y NOTORIEDAD PARA EL EXPOSITOR.
LA FERIA A MEDIDA

ACCIONES:

1° Identificacién de Objetivos Generales y Particulares para cada expositor.
2° Fomentar y crear las herramientas que propicien el encuentro profesional entre expositores y visitantes.

3° Programade Compradores Nacionales e Internacionales. Gestiones para traer a los principales clientes
de cada expositor.

4° Zonade demostraciones, jornadasy “boxes” de formacién en feria al servicio de los expositores para dar
a conocer sus principales novedades e innovaciones.

5° Asesoramientoy cursos de marketing ferial. Cémo optimizar las acciones de comunicaciény maximizar
su participacién antes, durante y después de la feria.

6° Rondas, Encuentros y Mesas Redondas de Negocio entre los diferentes agentes del sector.

7° Imageny comunicacién personalizada para cada sector.




5 SECTORES CON ENTIDAD
PROPIA BAJO UN MISMO
PARAGUAS, CON

SINERGIAS ENTRE Si.

Una cuidada y estudiada sectorizacion dentro de la feria, adaptada a las necesidades del
sector que ayude y facilite a los visitantes la consecucion de sus expectativas sobre la
oferta expositiva presentada en Matelec. Eventos a medida de cada sector.

NUEVA ZONA EXPOSITIVA
SPAIN XPORT TECHNOLOGY

Espacio en feria donde podrdn exponer
aquellas empresas espafiolas y desarrolladores
de tecnologia con potencial exportador.




PARTICIPARES
MUY SENCILLO.

Defina sus principales objetivos empresariales para acudir como expositor a Matelec en el
formulario “Feria a medida” que encontrard junto con el resto de documentacién de la feria.

® Identifique cual seria la mejor manera de participar y traslddela a la direccién de Matelec. Vamos a
adaptar la feria en funcién de sus necesidades. Construiremos juntos su evento a medida reinvirtiendo
los recursos de la feria en garantizar la consecucién de resultados. Méximo retorno de inversién.

Cumplimente el formulario de solicitud de participacién on line en www.matelec.ifema.es
y envienoslo sin ningn compromiso.

Facilitamos y simplificamos al mdximo su participacién en la feria: paquetes Stand Llave en Mano (Basic
y Premium) y Proyectos de Stand Disefio Libre (Superficie méxima a contratar limitada a 150m?).

Ao N

-+» Stand modular BASIC de 16m? por solo 2.843€
-+ * Stand modular PREMIUM de 16m? por sélo 3.649€

SOMOS ASESORES EN

PARTICIPACIONES FERIALES A MEDIDA

SU INVERSION EN MATELEC*

Stand modular “todo incluido” de 16m?
240 reuniones de 30 minutos con todos los clientes

2.843¢ pn it

VS

VIA TRADICIONAL

Coste en tiempo y organizacion de las mismas
240 reuniones fuera de laferia

Desplazamientos
Hoteles, alojamientos, dietas
Otros gastos

*Cdlculo realizado para un stand modular “basic” de 1ém?”. Reuniones de 30 minutos durante 40 h. hdbiles de feria y contando con tres responsables comerciales.



UN EQUIPO HUMANO
A SU DISPOSICION.

NO TODAS LAS EMPRESAS TIENEN LAS MISMAS NECESIDADES.
CONSULTENOS PARA ASESORARLE EN COMO RENTABILIZAR
Y MAXIMIZAR SU PARTICIPACION EN LA FERIA.

CONTACTE CON NOSOTROS

Director:

Director comercial:

Sector Lightec:
Soluciones de iluminacién y alumbrado

Participaciones Internacionales:

Publicidad y Marketing:

Secretaria:

Raul Calleja
Teléfono: 9172257 39
Mévil: 667 80 78 48

Email: raul.callejo@ifema.es

Santiago Diez

Teléfono: 91722 57 45

Mévil: 627 67 47 53

Email: santiago.diez@ifema.es

Alberto Leal

Teléfono: 91 722 58 49
Mévil: 627 37 02 27

Email: alberto.leal@ifema.es

Maria Martinez de Velasco
Teléfono: 917225171
Movil: 687 404973

Email: mariamv@ifema.es

Esther Morales
Teléfono: 91 722 52 35
E-mail: esther.morales@ifema.es

Yolanda Cruz
Teléfono: 9172251 31

E-mail: yolanda.cruz@ifema.es

www.matelec.ifema.es

LINEA IFEMA

LLAMADAS DESDE ESPANA
INFOIFEMA 902221515
EXPOSITORES 90222 16 16
FAX 91722 58 07

matelec@ifema.es




